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GESCHAFTSERFOLG!

Nachhaltig Freude schenken mit auRRer-
gewohnlichen Spielzeug- & Geschenkartikeln.

Minifeet {5

Kuscheln mit Qualitat




Entdecken Sie die kreativen Einsatz-
moglichkeiten unserer vielfaltigen
Markenprodukte:

Ob als sympathische Aufmerksamkeit fur Partner, Mitarbeiter

oder Kunden, als origineller Mitnahmeartikel in Ihrem Geschaft
oder als Markenbotschafter fur Ihr Unternehmen.
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Klassische Werbung, etwa auf Plakaten oder
in den Medien, nehmen viele Verbraucher
mittlerweile entweder gar nicht mehr wahr
oder empfinden diese als stdrend. Bei ei-
nem nutzlichen Kundengeschenk hingegen
ist der Beschenkte oftmals dankbar und be-
halt Sie deswegen mit Freude in Erinnerung.

Nutzen Sie diesen Effekt: Beschenken Sie
Ihre Kunden mit einer originellen Aufmerk-
samkeit nach erfolgreichem Geschéaftsab-
schluss, zu besonderen Anldssen oder als
Dankeschon flr die Treue.




ALS BEILAGE IN GESCHENKBOXEN
FUR PARTNER & MITARBEITER

Zu Weihnachten oder fur besondere Anlasse
wie Geburtstage oder Jubilden schenken
Unternehmen ihren Mitarbeitern, Kunden und
Geschaftspartnern gerne kleine Geschenke.
Die Klassiker wie die Flasche Wein oder ein
Schreibset I6sen allerdings schon lange keine
Begeisterung mehr aus. Der Beschenkte will
sehen, dass man sich Gedanken macht.

Eine Geschenkbox eignet sich hervorragend,
um Wertschatzung auszudricken. Legen Sie
einen originellen Artikel aus unserem bunten
Sortiment bei und bleiben Sie langfristig in
Erinnerung.

ALS PRAMIE FUR KUNDEN

Erzeugen Sie grofRe Wirkung mit
kleinen Dingen und steigern Sie mit
unseren Produkten die Bekanntheit
Ihres Unternehmens.

Wer freut sich nicht Gber eine
Pramie zum eigentlichen Einkauf?
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ALS PRODUKT AM
POINT OF SALE

Wenn Kunden mehr kaufen, als
eigentlich auf ihrem Einkaufszettel
steht, ist das ein Jackpot fur jedes
Unternehmen: Bis zu 70% aller
Kaufentscheidungen werden am
POS getroffen!

Erweitern Sie also |hr Sortiment mit
originellen ,Add-On“-Produkten.
Unsere Produkte sorgen als Mit-
bringsel, witziger Gag oder kleine
Aufmerksamkeit fur Freunde und
erwirtschaften einen zusatzlichen
Gewinn fur Sie.
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